Fredéric Chazelle, o
P-DG fondateur d'Embedia

< Fondateur en 2005 de
|a socidté Embadia
{développant des solutions

powr créer et faciliter le lien
local ainsi que des reponsas
autour des nouvelles

technologies de
communications sans-fil),
Frédéric Chazelle a eu besoin
d'alde exterieure pour
développer son entreprise.

Dans quelle circonstance
avez-vous eu besoin d'un
soutien extérieur ?

En 2007, nous avons souhaité
faire évoluer notre premmiéne
technologie en vue de faciiter
lintdgration des personnes
dans leur accés a l'inforrmation
dans leur environnement
proche et quotidien. En
I'absence de marché structure
{nouvelies technologies,
RNOUVBALIX USAGES), NOUS avons
dii trouver des financemeants
poLr anticiper et concrétiser
ceffe vision.

Vers qui vous étes-vous
tourné 7

En avrll 2007, nous avons
ouvert le capital & des
imveshissars physquas

«Patrons : ouvrez-vous aux ressources extérieures»

{business angels),
Entreprenaurs ou managers
confirmés aux profils
intermalionatx, dans @
finance, 1 inausire
Inforrmatioue et muftimedia qui
nous apportent, en plus de
leurs expériences af reseau,
un montant de 480.000 euros.
A cette occasion, Embédia
devient une socidlé anonyme
En 2008, dans {a continuite,
nowSs avons obieny une aide
ramboursable d'Oséo
innovation que la région
Rhfina-Alpas est venie
compidter pour accalgner les
recruterneants d'ingénieurs
nécessaires au
devaloppernant du profet.

Cette aide s'est-elle
concrétisée ?

Ces financemeants nous ont
s diet CONCavONr Lng
nouvelie solution, le Bluapass.
Les premigres apmrocies
dévelonpdes dans ce domaine
concament les reseaux ae
transports publics. Dermgain,
avec I'implication participative
du putilic & la we de la cite et

fes Slus eers les crioyens.
Biuepass rapprochera le pubiic
de san environnerment proche
el guotidien, nouvel axe fort oe
développament de la sociéte
gue sewle 'implication & nos
cdids des parfenaires a rendu
possitie,

Quels sont les points clés do
succés d'une intervention
extérieure 7

Avoir un projet pertinent,

bien préparé en amont,
profongeant une Vision
innovante des réponses 4
appaortar & des probidmaligues
bign identifiees, st assaniisa

i faut aussf béndficier d'une
wisitulite suffisante dans son
action passée pour crédibilisa
la ddmarche et s engager
clgirement sur des objectifs
the réalisation. Enfin, savoir
communiguer sa vision et fars
adheérer (s infegrer des
acteurs extérisurs au profet
ast indispensable. Et c'est
umniquement avec Ces
conditions que |'apport
gxidriour respects Iidentité
de |'entreprisa.
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